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. SYTUACJA NA RYNKU DYSTRYBUCII' W Q2 2020
POLSKA/CZECHY/StOWACIA

+23 1% +9 5% ’-10 9%E +11,3«

wzrost rynku i : wzrost rynku i spadek rynku wzrost rynku
w Polsce Q2 r/r . w Czechach Q2 r/r ; . na Stowacji Q2 r/r ! w PL/CZ/SK Q2 r/r

_________________________________________________________________________________

Rosnhgce

udziaty Grupy AB
W regionie PL/CZ/SK

Q2 2020

3@’5»m * Zrédto: Context, Q2 2020 } 3



p SYTUACJA MAKROEKONOMICZNA
POLSKA WSROD KRAJOW Z NAJMNIEJSZYM SPADKIEM PKB W EUROPIE

(Spadek PKB r/r wQ2 2020, wyréwnany sezonowo**) \ N _€ 20

- ) 6,3%

Pozytywne sygnaty z rynku i prognozy na najblizsze kwartaty: - | -5,3%

: S 1,1%

i »Najnowsze dane transakcyjne wskazujg na rosnacg sktonnos$¢ do zakupéw gospodarstw | ~— -6,5%

' domowych. W kolejnych kwartatach wsparciem dla spozycia prywatnego bedzie ograniczona : f

! skala wzrostu bezrobocia oraz obnizajaca sie inflacja” : S -8,2% -8,6%

i - Credit Agricole* ! 73,7% : ‘ e

1 : ) ’9,0%

: X ~ \;7;:;&“\ ‘ o

- W trzecim kwartale spadek PKB wyraznie wyhamuje do 1-2 proc. Tym samym, nawet przy | g -\14,4/&; -11,3% ,9/)

: zatozeniu braku dalszego wzrostu aktywnosci w czwartym kwartale, w catym roku : \\\T‘/\ .

! gospodarka skurczy sie o okoto 2,4 proc.” : -11,0%

| — Pekao* | . -12,2%

i R g Ayl -12,9%

' : \‘r’:/ o -13,5%

l | C-17,7% -15,1% -10,5%

! ,Gtownym argumentem na rzecz rewizji w gore Sciezki wzrostu gospodarczego byta wyisza | /i y ¥ f

: od oczekiwan dynamika PKB w drugim kwartale. Ponadto, najwazniejsze sktadowe : /

' (konsumpcja, inwestycje, eksport) rowniez uksztattowaty sie powyzej naszych oczekiwan” : < -8,5%

I - Credit Agricole* Ly f h

ettt -15,2%

Obiecujgce zapowiedzi na najblizsze kwartaty

O™ P

* Zrédto: https://www.money.pl/qospodarka/pkb-polski-banki-podnosza-prognozy-6551427938601792a.html, wrzesieri 2020
** Zrédfo: Eurostat



https://www.money.pl/gospodarka/pkb-polski-banki-podnosza-prognozy-6551427938601792a.html

PROGRAMY WSPIERAJACE POLSKA GOSPODARKE W WALCE Z PANDEMIA

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

22 mld EUR N 11,2 mid EUR
gwarancji publicznych na wsparcie polskiej gospodarki i i KE zaproponowata Polsce
w zwigzku z pandemig koronawirusa i : na wsparcie miejsc pracy
‘ 135 mid PLN | 66,8 mid EUR =
z i trafito do przedsiebiorcoéw dzieki tarczy i i Polska bedzie najwiekszym beneficjentem
' antykryzysowej (stan na 04.09) o polityki spéjnosci w UE

PANDEMIA |

Realizacja kolejnych etapow programu ,,Zdalna szkota”:

1 transza - kwiecien 185 min 2 786 samorzgdow
2 transza — maj - wrzesien 182 min 2 334 samorzady
3 transza — brak informacji 130 min b/d

SO™ b S



RYZYKA EKONOMICZNE W CZASIE PANDEMII

WPLYW NA GOSPODARKE

ZAGROZENIA

GOSPODARCZE na ROZWO)

BIZNESOW w

czasie PANDEMII

KORONAWIRUSA

MECHANIZMY WPLYWU

EFEKTY POPYTOWE

EFEKTY PODAZOWE

Impulsy w realnej gospodarce
np. poprzez handel zagraniczny,
popyt krajowy

Spadek lub opéinienie przychodéw
z eksportu do Chin i najwazniejszych
partneréw handlowych Chin i Polski

Spadek przychoddw ze sprzedazy ddbr
i ustug do branz, ktdre zostaty dotkniete
bezposrednio przez koronawirusa

Spadek dostepnosci débr i ustug bedacych
naktadami do produkcji innych débr i ustug
(tzw. zuzycie posrednie)

Impulsy i nastrdj
na rynku finansowym

Spadek sktonnosci do podejmowania
ryzyka, a wiec negatywny wptyw na popyt
na finansowanie

Spadek dostepnosci kapitatu poprzez
pogorszenie nastrojéw na rynkach
finansowych i mozliwe zmiany w polityce
kredytowej bankow

Oczekiwania konsumentéw
i przedsiebiorstw (czynniki
psychologiczne)

Spadek konsumpcji niektorych débr i ustug,
zwfaszcza kosztowniejszych débr trwatego
uzytku lub ktorych konsumpcja wigze sie

z ryzykiem (np. turystyka)

Spadek sktonnosci do podejmowania
ryzyka, a wiec negatywny wptyw na popyt
inwestycyjny (Srodki trwate)

Wzrost konsumpcji niektérych débr
i ustug z powodu oczekiwanej

kwarantanny (lub przesuniecie
konsumpcji w czasie)

* Zrédto: Deloitte Polska, 2020

Spadek podazy pracy lub produktywnosci
pracy (zachorowania, badania, unikanie
ryzyka przez pracownikow)




@ WYNIKI FINANSOWE




y GRUPA AB
OBROTY PO LATACH FISKALNYCH W MLD PLN

+16% 10,21

T

+7% 8,79
8,24

FY17/18 FY18/19 FY19/20

PONAD 10 MLD PLN - REKORDOWY WYNIK W HISTORII OBROTOW GRUPY AB

SO™ b 3



) WYNIKI SKONSOLIDOWANE GRUPY AB
RACHUNEK ZYSKOW | STRAT

ZMIANA FY2019/20 FY2018/19 ZMIANA

Wyszczegolnienie

[tys. PLN] [tys. PLN] [tys. PLN] [tys. PLN]
Przychody ze sprzedazy 2493 875 2069919 20,48% 10 206 877 8 793 327 16,10%
Zysk brutto na sprzedazy 108 230 90 443 19,67% 370 715 344 359 7,70%
Rentownos¢ brutto na sprzedazy 4,34% 4,40% 3,60% 3,90%
Zysk na sprzedazy 27 510 16 043 71,48% 112 370 79 759 40,90%
Rentownos$¢ na sprzedazy 1,10% 0,78% 1,10% 0,90%
Pozostate przychody/koszty operacyjne (saldo) -7 288 2250 -423,92% -16 828 5481 -407,00%
Zysk na dziatalnosci operacyjnej 20 222 18 293 10,55% 95 542 85 240 12,10%
EBITDA 23782 21544 10,39% 107 338 95 051 12,90%
Marza EBITDA 0,95% 1,00% 1,10% 1,10%
Przychody/koszty finansowe (saldo) 1556 -3520 -144,20% -9 840 -13 548 -27,40%
Zysk netto 15 801 12 198 29,54% 66 383 57 775 14,90%
Rentownosé netto 0,63% 0,60% 0,65% 0,66%

ktywa 2614 496 2073912 26,07% 2614 496 2073912 26,10%
850 251 790 204 7,60% 850 251 790 204 7,60%




, WYNIKI SKONSOLIDOWANE GRUPY AB
RACHUNEK ZYSKOW | STRAT - zmiana prezentacji FY 2019/20

FY 2019-2020

egolnienie IV kwartat* Lok CYpLpD)
Raportowany |[iz ci(eel\Raportowanyfiz 0 Raportowany 0
Przychody ze sprzedazy
2163259 | 2162323 |3256545| 3250987 | 2299 692 2299 692 2493875 | 10206 877
Koszt wiasny sprzedazy 2087453 | 2087453 |3146857| 3146857 | 2216207 2216207 2 385 645 9 836 162
Zysk ( strata ) brutto na sprzedazy 75 806 74 870 109 688 104 130 83 485 83 485 108 230 370715
Koszty sprzedazy 37 174 43 575 49 161 54 010 44727 47 043 63 897 208 525
Koszty zarzadu 10 090 10 090 12 039 12 739 9818 10 168 16 823 49 820
Zysk (strata na sprzedazy 28 542 21 205 48 488 37 381 28 940 26 274 27 510 112 370
Rentowno$é sprzedazy 1,32% 0,98% 1,49% 1,15% 1,26% 1,14% 1,10% 1,10%
Pozostate przychody operacyjne 1272 1272 2 888 2 888 278 278 3426 7 864
Pozostate koszty operacyjne 9 864 2527 15 890 4783 9334 6 668 10 714 24 692
Zysk (strata) na dziatalnosci operacyjnej 19 950 19 950 35 486 35 486 19 884 19 884 20 222 95 542

* dane obliczone jako réznica danych rocznych i przeksztatconych danych za 3 kw. narastajqco

T

10



y WYNIKI SKONSOLIDOWANE GRUPY AB
POZYCJE BILANSOWE

Wyszczegodlnienie 30 06 2020 30 06 2019 Zmiana
Zapasy 969 764 928 510 4,4%
Naleznosci ogétem 1080 817 789 884 36,8%
w tym naleznosci handlowe 1071 382 774720 38,3%
Gotdéwka 282 615 91 000 210,6%
Rozliczenia miedzyokresowe 3 827 4 056 -5,6%
Aktywa facznie 2614 496 2073912 26,1%
Kapitat wtasny 850 251 790 204 7,6%
Rezerwy na zobowigzania 6 248 6701 -6,8%
Kredyty bankowe i obligacje 239702 226 372 5,9%
Zobowigzania handlowe 1245 489 827 455 50,5%
Zobowigzania pozostate 260 234 216 219 20,4%
Rozliczenia miedzyokresowe 12 572 6961 80,6%

Pasywa tacznie 2614 496 2073912 26,1%

Zadtuienie netto -42 913 135372 -131,7%
Kapitat pracujacy netto 969 764 928 510 4,4%

SQ’;M >< | b 11



' BEZPIECZNE | ZDYWERSYFIKOWANE ZADtUZENIE

Zadtuzenie finans. netto/EBITDA

2,51 231

-0,24

30.06.2018 30.06.2019 30.06.2020

Wskaznik zadtuzenia ogétem

67%

Wskaznik zadtuzenia kapitatéw wtasnych

2,07

30.06.2018 30.06.2019 30.06.2020

30.06.2018 30.06.2019 30.06.2020
Kapitaty wtasne / aktywa trwate
3,67

3,03 3,06

30.06.2018 30.06.2019 30.06.2020




STABILNA PLYNNOSC FINANSOWA
WSKAZNIKI PLYNNOSCI

Wskaznik ptynnosci biezacej Wskaznik ptynnosci szybkiej

0,84 0,85
1,74 0,79
1,45
30.06.2018 30.06.2019 30.06.2020 30.06.2018 30.06.2019 30.06.2020

Wskaznik ptynnos¢ biezacej zmniejszyt | Ptynnos¢ szybka rosnie pod wptywem

Grupa od lat utrzymuje bezpieczny | | sie pod wptywem mocnego wzrostu | nizszej rotacji zapasami w dniach, dzieki

poziom ptynnosci finansowej . zobowigzan handlowych, finansujacych czemu w mniejszym stopniu (r/r) obcigzaja

przede wszystkim naleznosci handlowe kapitat pracujacy netto

................................................................................................................................................................................................................................................




PRZEPLYWY PIENIEZNE
SILNY CASH FLOW OPERACYINY

Przeptywy pieniezne

286 092

I Mocne przeptywy operacyjne pokazujg
zdolnos¢é Grupy do generowania gotowki

Dtugoterminowe doswiadczenie i zbudowane
przewagi konkurencyjne pozwalajg osiggaé
kolejne wzrosty bez istotnego obcigzenia
ptynnosci operacyjnej

43 684

S

-3 149 -2548
Stabilna pozycja ptynnosciowa silng rekojmia
-75 880 I do stabilnego rozwoju Grupy niezaleznie
e od otoczenia zewnetrznego
12M 2018/19 i2M 2019/20
B Przeptywy operacyjne B Przeptywy inwestycyjne Przeptywy finansowe

[[[[[[[[[[[[[



CYKL KONWERSJI GOTOWKI

OPTYMALIZOWANY CYKL KONWERSJI GOTOWKI

Rotacja zapasow

44
41
35
Q22018 Q2 2019 Q2 2020

Rotacja naleznosci

Rotacja zobowigzan

36

Q2 2018 Q2 2019 Q2 2020

39
35
34
Q2 2018 Q2 2019 Q2 2020
Cykl konwersji gotowki
43
39
Q2 2018 Q2 2019 Q2 2020

[[[[[[[[[[[[[



WSKAZNIK KOSZTOW SG&A

GRUPA AB LIDEREM EFEKTYWNOSCI

SG&A w Grupie AB

3,0%
2,9%

12M 2017/18 12Mm 2018/19 12Mm 2019/20

*  Wysoka efektywnosc¢ pozwala na skalowanie biznesu
bez ponoszenia znaczgcych kosztow

* Ciaggte inwestycje w rozwadj przewag konkurencyjnych
przyczyniajg sie do skutecznej realizacji strategii
rynkowej

* Kompetencje, stabilnos¢ i konsekwencja w dziataniu

dajg rekojmie stabilnego rozwoju w dtugim okresie

Najnizszy w branzy wskaznik kosztow SG&A podstawg bezpiecznego rozwoju




MOCNE FUNDAMENTY FINANSOWE
DUZA PRZESTRZEN DO FINANSOWANIA DALSZEGO WZROSTU

Zrédta i struktura finansowania podana jest wg wykorzystania dostepnych zrédet finansowania

, @ «Kredyty 35% @ Krétkoterminowe 41%
Zrbdfa

finasowania*

Struktura
finasowania*

‘ Obligacje 65% ‘ Diugoterminowe 59%

*Stan na dzieri 30.06.2020 *Stan na dzieri 30.06.2020

. Wykorzystane 240 min zt
Dostepne

finansowanie* )
. Do wykorzystania 611 min zt

*Stan na dzieri 30.06.2020

Zdywersyfikowane zrddta finansowania rekojmia bezpieczenstwa biznesu w wymagajacym otoczeniu




@ OBSZARY BIZNESOWE




DellEMC — NOWY STRATEGICZNY KONTRAKT W AB S.A.
POZYCJA DellEMC NA RYNKU SWIATOWYM

AB S.A. z nowym kontraktem Pozycja DellEMC na swiecie

= W Q2 2020 AB S.A, podpisata nowy kontrakt na produkty z
‘ Worldwide Top 5 Enterprise External Storage

technologii EMC:
: Systems Companies, 2020Q2 Vendor Revenue

. storage/pamieci masowe Market Share

*  backup i 100%
. systemy hiperkonwergentne 80%
. = QOprocz tego kontraktu, AB S.A. posiada juz umowe z firmg Dell Technologies na ¥ -
. produkty natywne Dell: . . - - . -
3 i i o 2019Q2 2019Q3 2019Q4 2020Q1 2020Q2
¢ serwery E m 1. Dell Technologies ® T2. HPE / New H3C Group » T2. NetApp
. urzadzenia sieciowe P u T4, IBM u T4, Huawel Others
¢ Serwisy Source: IDC 2020
Dzieki obu kontraktom, mamy w tej chwili petne portfolio produktowe DellEMC. * W 2015 Dell Technologies kupit EMC za warto$¢ 65 mld USD, wchtaniajac spétke w
Mozemy ofertowac nawet najbardziej zaawansowane rozwiazania. struktury korporacji i tworzac nowy strategiczny brand DellEMC
. . . .. | s Historyczna fuzja firm Dell i EMC zakoriczyta sie tworzeniem najwiekszej
Nowa dystrybucja to mocna synergia produktowa i dalszy rozwéjw na éwiecie firmy w branzy IT. |
obszarze VAD e DellEMC jest zdecydowanym liderem rynku dzieki portfolio produktowemu i bazie klientéw |

....................................................................................................................................

*  DellEMC posiada ok. 30% udziatow na rynku swiatowym

2 3
ML EMC ML E M C { *  DellEMC to # 1 na rynku Storage— swojg pozycje utrzymuje

od wielu kwartatow

.......................................................................................................................................................................................................................................................................................




» ROZWOJ KANALU VAD

Nowe kluczowe kontakty AB wyrdzniona Dynamika obrotéw w segmencie
w ofercie VAD przez dostawcow w kanale VAD enterprise FY r/r

+28%

wzrost obrotow AB

DEALLEMC

Kontrakt na produkty EMC

(storage i backup danych) w segmencie produktow

enterprise w Q2 2020*

ATEN DELL EMC | HkPE | + 1 1 %

Kontrakt na produkty Infrastructure Solution Dystrybutor warost obrotéw segmentu
z kategorii urzadzen Rt
sigeciow i Distributor of the Year Roku 2018 oroduktow Enterprise
¥e 2018

w Polsce w Q2 2020*

Istotne marki w ofercie AB w segmencie Enterprise

 —
pemenpacars  B@ Microsoft  OTUDQ s dl pedl Ase E:TN SOPHOS  fd tp-ink

&c I FUﬁTSU ( intel ) Lenovo. NETGEAR @I:Symantec. ©¢ VERTIV. vmware SyTTO]OgV ZYXEL

by Schaider Elccouric

3@% P 20



VALUE ADDED DISTRIBUTION W AB
GRUPA AB MOTOREM NAPEDOWYM ROZWOJU ZAAWANSOWANYCH TECHNOLOGI

DZIELIMY SIE WIEDZA BUDUJEMY SWIADOMOSC RYNKU MAKSYMALNIE WSPIERAMY
O ZAAWANSOWANYCH TECHNOLOGIACH — WSPOLPRACA Z EDUKACIA PARTNEROW

________________________________________________________

CH , PEARSON (72N Wydsza Szkola Bankowa Dziat Presales and Solutions |
Ab @ we Wroclawiu |

VUE-Authorised H
Centrum Kompetencyjne Test (; entre Des'gn
Centrum Kompetencyjne AB e wsparcie techniczne,
WWW-le-ab-_P| i Microsoft — tworcami programu « projektowanie rozwigzar,
* Przeniesienie zaplanowanych studiéw podyplomowych

wydarzen do sieci e ustugi posprzedazowe

* Podstrona zawierajgca baze archiwalnych

nagran/szkolen : : . .
Wiaczenie szkolen Apple do oferty CK »Rozwiazania IT w chmurze 4 dOSV\'IIa'dC%onych
obliczeniowej” specjalistow
: Wzrost ilosci C Dedykowany zespét inzynierdw,
! - 3 | WE y y P y )
E 5 krOtny webinariow w Q2 2020 r/r HAb ] Microsoft oroject i product manageréw

Centrum Kompetencyjne




4 NOWE KONTRAKTY DYSTRYBUCYJNE W FY 2019/2020

W e e e e e e e e = e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e =

DATA CENTER KONTRAKT NA PRODUKTY EMC

NOWY KONTRAKT

I\,‘ P =  Kluczowy brandy w ofercie Data Center
W QZ 2020 K ML i M ( : =  Poszerzenie bazy klientéw VAD

ISTOTNE POZOSTALE KONTRAKTY W FY19/20:

PRINTING NETWORKING SMART HOMBYCCTY At
OKI AlrEN @ TOSHIBA
ZABAWI GAMING/KONSOLE SMART HOME/CCTV
WOONEN(CITY) KOCH MEDIA NETATMO

SQ:: > 22



PROJEKTY W OBREBIE ZARZADZANIA PRODUKTOWEGO

APPLE TELCO

# 1 Grupa AB — lider dystrybucji o) Wazrost obrotéw
produktéw Apple PL/CZ/SK + 1 9 /o Grupy AB w Q2
r/r bez Apple
Czynniki pobudzajgce popyt w Q2 2020

= Premiery nowych produktéw Apple w marcu 2020: W 2
] zrost rynku smartfonow
iPhone SE 2020, MacBook Pro + 5 % PL/CZ/ySK Q2 / *
W w r/r

= Apple — jako jedyny wykazat wzrosty na rynku
swiatowym w kategorii smartfonéw w Q2 2020

L

Authorised - . .
' Distributor Grupa AB — Niezawodny partner w biznesie

SQ’D)H * Zrddto: Context, Q2 2020 } 23



, DYNAMICZNY WZROST NA PRODUKTACH APPLE

Top 5 Smartphone Companies, Worldwide Shipments, Market Share, and Year-Over-Year Growth, Q2 2020

(shipments in millions of units) OutIOOk na 2020.
2Q20 2Q20 2Q19 2Q13 Year-Over-Year
Company Shipment Market Shipment Market Change I Nowe premiery produktow Apple jesienig 2020:
Volumes Share Volumes Share iPhone 12, iPad Pro/Air, Watch, Mac
H i 55.8 20.0% 58.7 17.7% -5.1% p
uawel ’ ’ ° I Planowany wzrost obrotdw Apple na rynku
Samsung 54.2 19.5% 76.2 23.0% -28.9% polskim w H2 2020
Apple 37.6 13.5% 33.8 10.2% 11.2% I Kontynuacja wzrostéw obrotéw w Grupie AB
Xiaomi 28.5 10.2% 323 9.7% 11.8% e i fpals
OPPO 24.0 8.6% 29.5 8.9% -18.8% .
° ° ° Nowy program Apple w Polsce —iLeader,
Others 78.4 28.2% 101.0 30.5% -22.3% WSpierajacy firmy oferujqce produkty p
Total 278.4 100.0% 331.5 100.0% -16.0% oryginalnej dystrybucji w Polsce; AB
W drugim kwartale Apple, jako jedyne, zauwazalnie zwiekszyto dostawy smartfonéw w ujeciu globalnym beneficjentem programu
(2rédto: IDC)
Udziat Apple w dostawach smartfonow w Q2 2020 (sell-in shipments)* __________________________________________ ,

Udziat % i i
Europa Zachodnia 28% E + 2 3 (0] Wozrost obrotéw Grupy AB !
: O wQ2r/rnaproduktach Apple E

Polska 9%

*Zrédto: Canalys, Q2 2020

Duza przestrzen do kolejnych wzrostéow

SQ’-‘»H } 24
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. osDYNAMICZNY ROZWOQOJ SEGMENTU SOFTWARE
LIDER (\?V DYSTRYBUCIJI CLOUD
Obroty

+72%
Q2 2020 r/r I
T T ’
Q1 Q2 Q3 Q4

CY 2018 m CY 2019 m CY 2020

=2 Dedykowane

N = @8 platformy cloudowe
w Polsce, Czechach

i Stowacji

llos¢ sprzedanych ustug

+43%
Q22020 r/r
(®) ; ; °
Ql O Q2 Q3 Q4

= Dynamiczny,rozwoj sprzedazy CY2018  ®WCY2019  mCY2020

o
(™ Grupa AB najwigkszym dystrybutorem Cloud w regionie

= Platforma pierwszego wyboru dla klientow O

Grupa AB beneficjentem rozwoju Cloud Computing w regionie CEE

/Aberower  Partnerzy: BB Microsoft @symantec.  KA|PIR{KYS b 25



@ KANALY SPRZEDAZY




, AB — WIECEJ NIZ DYSTRYBUTOR
SZEROKI KANAL SPRZEDAZY

ENTERPRISE
/B2B/TELCO

VENDOR AB KLIENT KONCOWY

5

HOD

— 16 tys.

@' — i Najwieksza

baza partnerow
biznesowych
w regionie CEE

WIELOKANALOWOSC GWARANCJA STABILNEGO BIZNESU

3@:: b 27



» SMB — STABILNY | SILNY KANAt PARTNERSKI

m
Dystrybutor Najwieksza baza Partneréw Najwieksza sie¢ franczyzowa Maksymalne wsparcie
pierwszego wyboru w regionie CEE w regionie CEE dla Partneréw
= Stabilne, wysokie udziaty = Budowany przez prawie 30 lat = 1950 punktéw sprzedazy " Najszersza oferta wsparcia

finansowego

w kanale SMB kanat partnerski _ .
= Unikalna warto$¢ dodana « Naibardziei innowacvina
= Wozrost sprzedazy * Programy lojalnosciowe w skali regionu o Jist - warani y)
w kanale SMB . S y

Doskonate relacje ) ) )
* Unikatowe rozwigzania

= Lojalny i stabilny kanat
e-commerce

sprzedazy
= Najszersza oferta produktowa

16 tys.

najwieksza baza partneréw
biznesowych w regionie CEE

Bezpieczenstwo i dywersyfikacja biznesu dzieki SMB

3@% p 238




NAJWIEKSZA SIEC FRANCZYZOWA W REGIONIE CEE
1 950 PUNKTOW SPRZEDAZY

______________________________________________________________

; ALSEN, 448
" - e 200 - +37 /0 i +21 0

rev| agd

kanat sprzedazy detalicznej

I[I triine 47

Wazrost obrotow sieci i Wazrost obrotow sieci

| 191 wPolscewQ2r/r || wregionie PL/CZ/SKw

| 199 N A Qrfr ;
CZ | 129

; 22 play 171

! 177 Unikalna forma sprzedazy niedostepna
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ROZWOJ E-COMMERCE W POLSCE

% internautow kupujgcych online*
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Pandemiczne rekordy sprzedazy internetowej w roku 2020
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. AB — WIECEJ NIZ DYSTRYBUTOR
STRATEGICZNY ROZWOJ W KIERUNKU E-COMMERCE

Najszersza oferta
rozwigzan e-commerce

Mobllposc, szybkie piatnf)sc'l, ' ,aL:f.{- "\ 3601,
profesjonalny content: zdjecia, filmy

| CLOUD SERVICES
“ | for you

i ODWIEDZ  parineccioudservcestucom_
mmm pnumn

_

Zapisz sie na: newsletter AB!

Telefony | GPS Dlaczego warto?

Integracja z zewnetrznymi serwisami
o lub serwisami klienta
+ Bramka modul
41 A Integracje XML z Partnerami XML Shoper *gro
Rozwdj sprzedazy poprzez modut Allegro

wzrost sprzedazy przez
narzedzia e-commerce
w Q22020 r/r 1

=7
S jako pierwszy dowiesz sie 0 nowosciach i promocjach

bedziesz mégt braé udziat w konkur h(wﬁhﬁ‘l' Andrz

TYLKO dla subskrybentow

Innowacyjnos¢, wychodzenie
naprzeciw potrzebom klientow R
Lider cloud w Polsce

85%

.. . Sprawdzone, doceniane, oparte Hforma Sklepy
transakcji online pra e b , Pl 28 partnerskie
O Nnajhowsze swiatowe rozwigzania - BZB/C
w Q2 2020 J 4

Najlepszy dystrybutor e-commerce w regionie €9 Najszersza oferta rozwigzan e-commerce
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. E-COMMERCE OPARTY NA AUTOMATYZACII
GRUPA AB LIDEREM INNOWACII

Nowoczesny iw petni skalowalny system WMS z
optymalizacjg pakowania wielowariantowego i procesu
wysytki:

* 8000 paczek na godzine— ultra szybki sorter.

* 324 000 m3 objetos¢ magazynu.

e 27 000 m?2 powierzchni centrum dystrybucyjnego.

* 120 000 mozliwosc ilosci wysytek paczek dziennie.

* Automatyczny system formowania i zamykania pudet
kartonowych.

Witasne nowoczesne centrum logistyczne AB w Magnicach

AB Swiadczy rozne formy ustug logistycznych:
BEZPIECZENSTWO

ZA L E TY SKALOWALNOSC

= GOTOWOSC NA ZMIANY RYNKOWE

+9 3 o) Wozrost iloci wysytek paczek i palet w
A) AB w Q2 2020 r/r

AB GROUP GOTOWA DO ZWIEKSZENIA SPRZEDAZY DROPSHIPPINGU

T

1. Ustugi standardowe (e.g. dostawy na nastepny dzien, dostawy na
wyznaczone godzin.

2. Ustugi premium (e.g. Pakowanie na zamoéwienie, przepakowywanie
towardéw, etykietowanie przesytek zgodnie z zyczeniem klienta).

3. Dostosowanie do potrzeb klienta — bundle i prekonfiguracja.

INNOWACJA




, GRUPA AB GOTOWA NA WYZWANIA TRANSFORMACIJI BIZNESOWE]

OFERTA E-COMMERCE LOGISTYKA EFEKTYWNOSC
()
= Szeroka oferta produktowa = Najszersza oferta =  Hybrydowy system =  Najwieksza
rozwigzan e-commerce: kompletacji efektywnos¢
=  Produkty IT, CE, platforma Abonline w branzy
RTV-AGD, Zabawki, VAD integracja XML = Ultraszybki sorter
Cloud Solution Provider 8 000 paczek/h »  Najnizszy wskaznik
=  Ciagly rozwoj elektroniczna dystrybucja SG&A w branzy
nowych oprogramowania = Nowoczesny system WMS
segmentow moduft Allegro = Dystrybutor
= W petni skalowalny system pierwszego wyboru
= Skuteczne zarzadzanie = Szybkie ptatnosci dropshipping,

wiele form dostawy

85% transakcji online dostawa w 24h
Optymalna struktura ustugi niestandardowe
zapasow

produktem

Dynamiczny wzrost wartosci
wysytek dropshippingowych
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SEGMENT ZABAWKI - REKMAN

LIDER TECHNOLOGICZNY WSROD DYSTRYBUTOROW BRANZY ZABAWEK W POLSCE

SPRZEDAZ W KANALE E-COMMERCE | DROPSHIPPING

| LATA FISKALNE

+20%

+16% +11%
wzrost obrotow wzrost liczby
TOTAL FY r/r klientéw FY r/r

e-commerce i dropshipping

FY18/19 mFY19/20

Stabilny rozwdj spotki na dojrzatym rynku

KWARTAL Q4 FY

+41%

e-commerce i dropshipping

Q4 FY18/19 mQ4FY19/20




REKMAN PIONIEREM TAGROW ZABAWEK ONLINE W POLSCE
NOWA FORMA TARGOW ZABAWEK

17.08-30.09.2020

62 16,000 +25%

WZORST WARTOSCI
ZAMOWIEN*

NAJWIEKSZE TARGI ZABAWEK ONLINE! ®

Unikatowa oferta Najwazniejsi dostawcy fabaty
Produktow zabawek i artykutow _aI:f;‘}’]“_’er
Importowanych dla dzieci w jednym jakich jeszcze

i na wytacznosc miejscu nie byto

WYSTAWCOW PRODUKTOW

www.platformatargowa.pl

4
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SQ’-‘M

#1

Pozycja w Regionie CEE
niepodwazalny
lider regionu

ROZWOJ GRUPY AB
OSIAGNIECIA W FY19/20

#8 10

Pozycja w Europie Rekordowe wyniki
w europejskim rankingu przekroczona bariera
dystrybutorow rocznego obrotu

85%

Automatyzacja
transakcji online

39



, PRZEWAGI AB W CZASACH PANDEMII

& W E ¥ %

Elastycznos¢, znajomosc Najnowoczes$niejsze
i dostosowanie do lokalnych . |-°JE.‘|nV 'partnc'er Wielokanatowos¢ sprzedazy zautoma!tyzm{vane
w biznesie — indywidualne w réznych segmentach rynkowych rozwigzania

rynkow poparte 30 letnim podejscie do klienta (e-tail, retail, SMB, Enterprise, Telco) logistyczne w regionie

doswiadczeniem

= s

Multibranzowos¢

1l

i cross-selling Najszersze portfolio Najnowoczes$niejsza platforma Nowoczesne Centrum
produktéw z natychmiastowa transakcyjna nastawiona Kompetencyjne oferujgca szkolenia
I, CE, RTV-AGD dostepnoscia na e-commerce W regionie w trybie offline i online

w jednym miejscu

Dominujaca pozycja w Regionie CEE, TOP 8 w Europie
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» DZIEKUJEMY ZA UWAGE

Andrzej Przybyto| Prezes Zarzgdu, COO, ABS.A
Grzegorz Ochedzan | Cztonek Zarzadu, CFO, AB S.A




